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               FUNDRAISING. 
 

Sr.: Empresario:    

 

Contribuya con los proyectos de CaMiLanús. 

 

Innovadores 2009    “LANUS PIENSA”. 

Boletín mensual “INFORMACIÓN EN CRIOLLO”. 

Promoción Industrial  -  “CREDITOS Y SUBSIDIOS”. 

Promoción Social - “SKILLS Creando Habilidades”. 

Proyecto de Desarrollo Local- “Euro Lanús”. 
Su donación podrá deducirse del impuesto a las ganancias “R.G  1815  

-  AFIP” (ver página nº 7). 

“Solo la imaginación tiene más poder que el conocimiento”. 

COMENTARIO EDITORIAL. 

Estimado lector: 

Con este número les presen-
tamos a continuación las no-

ticias, artículos, aconteci-
mientos y demás información 
desarrollada durante el mes 

de marzo. 

Nos reencontramos el próxi-
mo mes, con una nueva en-

trega de esta publicación. 

 

ñLas únicas defensas buenas, segu-

ras y duraderas son las que depen-

den de ti mismo y  de tu virtud” 
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Economía  

 

LA CIUDAD TIENE SU PROPIO PROGRAMA DE SUBSIDIOS PARA QUE         

NAZCAN EMPRESAS  

 

A  pesar de la perspectiva recesiva que los analistas avisoran, este año, el Gobierno 

de la Ciudad lanzara la tercera versión de “Buenos Aires Emprende”, un progra-

ma que subsidia parcialmente pro-

yectos emprendedores y que ya en 

2008 beneficio a 50 entrepreneurs 

preseleccionados por ONGs espe-

cializadas. Gustavo Svarzman, sub-

secretario de Desarrollo Económico 

de la Ciudad  de Buenos Aires ex-

plico que son varias las ventajas de 

emprender debido a que en la Ciu-

dad, las actividades son necesaria-

mente intensivas en valor , en empleo calificado, y no en espacio. Una ventaja es que 

el PBI per cápita de la Ciudad (US$ 18 mil) es tres veces el nacional (US$ 6 mil). 

Además la ciudad tiene los mejores mercados, servicios, empresas, universidades y la 

mano de obra mas calificada del país. Por esto, Buenos Aires tiene una muy alta tasa 

de emprendedora a nivel mundial. 

    Por otra parte sobre la supervivencia de los emprendimientos, señala que hay em-

prendimientos por deseo o vocación que requieren innovar y por necesidad, que son de 

subsistencia, como las cooperativas de cartoneros. “...La idea es potenciar la capacidad 

emprendedora de los emprendimientos por vocación o deseo, apoyándonos en ONGs 

especializadas para la puesta en marcha. Definimos una metodología   y les propone-

mos a las ocho entidades con mas trayectoria trabajar en conjunto. 

    En cuanto a las características que debe tener un proyecto para ser seleccionado, 

Svarzman indica que deben ser seleccionados por su innovación, estar radicados en la 

Ciudad y ser nuevos o de hasta 18 meses. “Les pedimos a las entidades que traigan 

proyectos y que ayuden a los emprendedores a armarlos. Nosotros seleccionamos en-

tre los proyectos preseleccionados. Hacemos una entrevista al equipo emprendedor 

para evaluar su actitud emprendedora. Luego, les damos un aporte no reembolsable 

(ANR, un subsidio) de hasta el 50% del valor del proyecto, con un limite de 40 mil pe-

sos. Y, luego, les aseguramos la asistencia técnica de la entidad durante hasta 12 me-

ses.  

    Por otra parte, se le pregunto por el costo fiscal del programa, quien indico que para 

la versión 2008 fue de caso $3 millones. 

    Al preguntarle por la tasa de supervivencia de estos emprendimientos, señalo que en 

la versión previa, la de 2005, fue alta, del 60-70%, pero pasaron tres años buenos. El 

mundo de los emprendedores es muy darwinista. En muchos casos, los emprendimien-

tos se volvieron bastantes distintos de lo que eran originariamente. Se van adaptando a 

la demanda y a la propia capacidad. 

 

Fuente:  Diario Perfil       
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El PBI  

per cápita de 

 Buenos Aires  

triplica a la 

 media  

nacional 

Svarzman. Lo que se busca es Valor Agregado e Innovación 
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el Boletín Impositivo?   3)Ⱦ./ȡ ȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȢȢ 
 
Datos de contacto 
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$ÉÒÅÃÃÉĕÎȡȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȢȢ 
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E--ÁÉÌȡȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣȣ 

CaMiLanús ofrece: 

PROMOCIÓN PAQUETE DE SERVICIOS PARA NUEVOS SOCIOS    

 

 

 

 

 

 

 

 

Ministro Brin 3752 

Lanús Oeste   

Teléfono: 4249-7991 

Fax: 4249 8765 

E-mail: 

info@camilanus.com.ar 

CaMiLanús 

Beneficios directos para Socios CaMiLanús:  

Tipo de beneficio Bonificaciones Costo         
mensual 

Bonificaciones en la contratación de Seguros 
del Instituto asegurador Mercantil (IAM)  

Desde el 5%    
hasta el 30% 

  

Bonificación en el pago de la cuota de la 
Obra Social OSDEPYM 

Desde el 10% 
hasta el 50%  
sobre el valor de 
la cuota. 

  

 Servicios bonificados en Turismo   4%   

Cuota  socio CaMiLanús   $30 

Tarjeta Nativa   

Capacitación. Cursos gratuitos en: 
Técnicas de ventas. 
Como gestionar el Punto de Venta e Imagen. 
Conducción de Equipos de Trabajo. 
Calidad de Servicio y Atención al Cliente. 
Introducción al Sistema de Franquicias. 

  

 Asesoramiento mensual en contabilidad e 
impuestos de la Consultora Trustme S.R.L 

   $100 

PROMOCION: Solo por este mes tomando el servicio de Trustme S.R.L                                  
te bonificamos la cuota social CaMiLanús 

  
Total  Promoción paquete de servicios 

    
$100 
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                                                                                                                                     Economía 

 

MADOFF: PIDEN QUE DECLAREN NUEVE ARGENTINOS DEL SANTANDER 

 

N ueve ejecutivos argentinos de primera línea de la banca privada de Santander podrían ser citados 

a declarar en los tribunales nacionales para dar explicaciones, en el marco de una demanda local 

vinculada a la estafa del financista neoyorquino Bernard Madoff. 

    Según informó el abogado Osvaldo Prato, del estudio Arazi, Prato, Merola & Asociados, el pedido 

de llamar a declaración indagatoria a gerentes forma parte de la demanda ingresada el lunes de la sema-

na pasada al Juzgado Nacional en lo Comercial Nº 22, a cargo de la jueza Margarita Braga, por parte de 

la asociación civil Consumidores Financieros, presidida por Roberto Molina, en busca de una sentencia 

que beneficiaría a todos los argentinos que perdieron sus inversiones en el fondo Optimal de Santander. 

¿A quién demandan?: Al Banco Santander SA, que acá tiene una representación legal. 

¿Por qué iniciaron una demanda en la Argentina?:Los clientes acostumbran demandar donde se 

capturó la inversión. Además, se puede demandar en los EE.UU. o en Suiza, donde Optimal tenía la 

operatoria. Pero, por más que la cuenta esté afuera, si el contrato y la captación del cliente se hicieron 

acá, pueden iniciarse acciones legales aquí. 

¿Cómo era la operatoria?: Después de 2002, desaparecieron las oficinas locales de las bancas priva-

das. Muchas se mudaron a Montevideo. Entonces, citaban a sus clientes en un hotel cinco estrellas en 

Buenos Aires. Si bien los asientos contables están afuera, el contrato se hizo acá. En materia comercial, 

la realidad prima sobre la formalidad. Además, pedimos la declaración de once ejecutivos de la banca 

privada, dos españoles y nueve argentinos que venían acá a trabajar. 

¿Quiénes son?: Hasta que la demanda no salga de Tribunales, en una semana, no puedo dar los nom-

bres. Son ejecutivos de mucha jerarquía. 

¿Cuál es la ventaja de accionar legalmente en la Argentina?: Si bien en los EE.UU. puede ser más 

rápido el proceso, también es más complejo y caro. Acá, la acción de clase le sale gratis a la gente. 

Cuando haya sentencia, el que se quiera cobrar puede hacerlo sin costo. Al abogado le paga el banco. El 

banco tendría que reintegrar el capital, los intereses que prometía Optimal, entre otras cosas. Es decir, 

casi tres veces lo invertido. 

¿Cuánto puede tardar la sentencia acá?: Unos tres años. 

Damnificados de clase media 

 

  “Los que nos contactaron son de clase media-alta pero no alta. Sus inversiones arrancan en US$ 50 

mil y hay muy pocos casos de más de US$ 400 mil. Son profesionales, empresarios pyme industriales o 

rurales”, aseguró a PERFIL Roberto Molina, presidente de la asociación civil Consumidores Financie-

ros. Los afectados de clase alta se manejan individualmente. 

   Respecto del anonimato de los damnificados locales, Molina sostuvo que, “luego de la sentencia, si 

hay éxito, tendrán que presentarse quienes quieran beneficiarse del fallo. Nadie puede cobrar si no acre-

dita qué inversión tenía. La coyuntura actual con blanqueo de capitales favorece esta estrategia”. 

 

        Fuente: El Diario Perfil 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 
ñAlguien est§ pensando en vosò 
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Soluciones para su Empresa 
 

T rustme es una empresa de ñControl y Tecnolog²aò, cuyo objetivo es detectar sus preocupaciones y diseñar el control que le provea tranquilidad. 

Para esto contamos con una estructura solida y versátil compuesta por personal expe-

rimentado, dinámico y altamente capacitado. 

AUDITORIA INTERNA 

       Realizamos una investigación critica para llegar a conclusiones ciertas sobre la contabi-

lización de aspectos económicos y financieros de las operaciones de su empresa. 

       Establecemos criterios de racionalidad mediante el examen de la información, que per-

mite conocer sus resultados con el objetivo de aumentar la utilidad de la información utili-

zada.  
 

FUNCIONES DE LA AUDITORIA INTERNA 

Verificación de exactitud y concordancia con políticas y procedimientos  

establecidos.  

 Control de los activos a través de los registros contables y  

comprobaciones físicas. 

Revisión de las políticas y procedimientos para evaluar su efectividad. 

Auditoría de otras organizaciones con las que existen relaciones  

contractuales. 

Manifestaciones sobre la adecuada liquidación de impuestos.  

Acompañamiento en la licitación de algún servicio o producto. 

 

LOGROS DEL CONTROL INTERNO 

            La intención es lograr que su empresa llegue a donde realmente desea ir evitando los 

peligros y    

            sorpresas que suelen presentarse en el camino. Y lo realizamos de la siguiente ma-

nera: 

Obtención de información financiera fiable (estados financieros)  

Alcance de objetivos de rentabilidad y rendimiento previniendo pérdida de  

recursos. 

Datos útiles para la toma de decisiones. 

Eficiencia administrativa y operacional. 

Fomento de la calidad e iniciativas de delegación de poderes. 

Confianza en la capacidad de la empresa para cumplir leyes y normas aplicables. 

Eliminación de efectos perjudiciales para su reputación y consecuencias negativas.     

http://www.trustme.com.ar/envio.php 

http://www.trustme.com.ar/envio.php
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BENEFICIOS PARA SU EMPRESA...    

 

PRODER (Programa para el Desarrollo Regional y Sectorial) 
Créditos para micro emprendimientos en marcha………….......MONTO MÁXIMO $ 30.000 

 

CFI: 
Créditos a tasas subsidiadas (8,5%)............................................MONTO MÁXIMO $ 250.000 
 

FONTAR: 
“Créditos por el desarrollo tecnológico”.  

SUBSIDIOS  NO REEMBOLSABLES /     CRÉDITO FISCAL. 
 

FONCAP: 
Microcréditos.......................................................DESDE UN MONTO $ 200 HASTA $ 5.000 

 

PACC (Programa de Acceso al Crédito y Competitividad):                                                                                                                                                  
Subsidia el 60% de consultoría.  

HASTA UN MONTO DE $150.000 POR PROYECTO.   

          

Economía Social: FUERZA SOLIDARIA  

Créditos para Cooperativas….………………………………….....…………………$100.000 
 

BANCO CIUDAD: CREDITOS PARA EMPRENDIMIENTOS Y PYMES A TASAS 

DEL 6%. 
 

SUBSIDIO PARA FABRICANTES DE BIENES DE CAPITAL 
Bonos créditos fiscales endosables. 
 

SGR  
Créditos garantizados a tasas competitivas............................................SIN MONTO LÍMITE. 

 

CREDITO  FISCAL………………………...…SUBSIDIOS PARA CAPACITACION. 
 

LEASING  FINANCIERO……………...……ALQUILER CON OPCION A COMPRA. 

 

SUBSIDIOS Y CREDITOS: Programa de ayuda económica del INAES para               

cooperativas y mutuales. 

 

Consultas: 4249-7991   o  info@camilanus.com.ar    Jimena@camilanus.com.ar  

PROMOCIÓN 

INDUSTRIAL 

mailto:info@camilanus.com.ar
mailto:Jimena@camilanus.com.ar
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Deportes 

PREPAREN MAS ESTRELLAS | por Lucas Agosta 
 

N o esta tan lejos en el tiempo. Aquel Apertura 2007 todavía esta fresco, todavía esta vivo. Lanús fue 

campeón, y al decirlo ya no se eriza la piel, ya no hay mariposas en la panza, porque dejo de ser un 

sueño inalcanzable para pasar a ser una realidad. No fue casualidad, fue puro merito, no fue pasajero, 

hoy sigue y seguirá por mucho tiempo mas. El equipo que antes dirigía Ramón Cabrero y que hoy dirige 

Luis Zubeldia quiere seguir haciendo historia, y va por el camino correcto. 

    

    Lo ojos se ponen vidriosos cuando algún canal de televisión vuelve a pasar las imágenes de aquella 

tarde de calor en la bombonera, donde el rey fue Lanús, y donde escribió una pagina gloriosa e imborra-

ble en su historia. La realidad marca que hoy el conjunto de la fortaleza esta muy lejos de acceder a la 

próxima instancia de la copa Libertadores de América, pero es un detalle, una mínima mancha en una 

obra de arte, tallada por los mejores escultores. Porque ya habrá tiempo para pensar en hacerse fuertes 

otra vez en el plano internacional. Sin dudas por este camino se conseguirá tarde o temprano. 

 

     Pero que no se desvié el foco, Lanús esta hoy para seguir pensando en grande, marcha primero en el 

campeonato domestico, venció 5 a 1 al Independiente del Tolo Gallego, y esta en boca de todos. Perio-

distas, hinchas propios y ajenos, jugadores, técnicos, chicos que van al colegio, y hasta la propia ama de 

casa, mirando el noticiero con el delantal atado a la cintura, mientras plancha la camiseta granate de su 

hijo, dice: “que barbaridad estos chicos de Lanus, como juegan a la pelota”. Si, esta es la realidad. Con-

siguiendo objetivos, y no siendo conocido, sino reconocido. 

 

    Las vueltas del fútbol son muchas, un día sos ídolo otro villano, un partido lo ganaste sobre la hora y 

te fuiste de la cancha aplaudido, otro partido lo perdiste sobre la hora y la gente te insulta y pide las ca-

bezas de todos. Pueden pasar miles de cosas, pero lo cierto es que mientras el rumbo sea este, Lanús tie-

ne asegurado el aplauso generalizado, porque las cosas se están haciendo bien, porque el club esta orde-

nado, porque los chicos de las inferiores brillan como luciérnagas en la oscuridad, porque la gente pone 

su granito de arena en la tribuna. Todos tiran para el mismo lado, y mientras esto siga así, los éxitos es-

tarán mas cerca que los fracasos. Señores, vayan preparando mas estrellas. 

                                         
Desarrollo de franquicias                                           

Para  fomentar nuevos  

negocios  

www.franquiciasarg.com    http://www.trustme.com.ar/envio.php 

http://www.franquiciasarg.com/
http://www.trustme.com.ar/envio.php
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Pr·ximamenteé 

 
Los que quieren innovar y  

los que quieren ayudar,  

tendrán un espacio en el próximo  

evento que organizará CaMiLanús  

 
ORGANIZA:  

Cámara de Microempresarios de Lanús (CaMiLanús) con el apoyo de la Confederación Argentina 
de la Mediana Empresa (CAME) y el Centro Comercial e Industrial de Lanús (CCI). 
 
LUGAR:  

Centro Comercial e Industrial de Lanús.  
9 de julio 1535- Lan¼s Este -Buenos Aires. 
 
FECHA:  

13 de Mayo de 2009 a las 19 hs. 
 
DIRIGIDO A:  

Los múltiples actores del Desarrollo Económico Local que operan en el Conurbano Bonaerense, 
Sector empresario, Tercer Sector (Organizaciones de la Sociedad Civil), Sector  Educativo 
(Escuelas y Universidades) Agencias de Desarrollo, Institutos y dem§s organizaciones. 
 
OBJETIVOS:  
CaMiLanús con el deseo de promover el encuentro de todos los actores que intervienen en los sectores Edu-
cativo, Empresarial y del Tercer Sector, posibilitando el intercambio de experiencias, el aporte de herramien-
tas innovadoras de intervención territorial y propiciando el debate sobre modelos eficaces para encarar los 
desafíos presentes y futuros, organiza este encuentro con el propósito de: 
 
Å Promover la participaci·n de las Empresas que trabajen en pr§cticas de Responsabilidad Social empresaria  
o por el contrario tengan intenciones de incursionar en el tema, a fin de articularlas con organizaciones que 
estén requiriendo apoyo en este tipo de iniciativas para el desarrollo de actividades que promuevan el Desa-
rrollo Local. 
 
Å Profundizar los canales de intercambio entre el Sector empresario, el Tercer Sector y el §mbito educativo 
entre Universidades y Escuelas. 
 
Å Confeccionar una publicaci·n que documente a modo de s²ntesis el proceso y las conclusiones  de la expe-
riencia vivida, en soporte electrónico y en papel. 
 
METODOLOGIA:  
El encuentro se llevará a cabo el Miércoles 13 de mayo en el horario de 19 a 21 hs. 
En esta jornada se trataran dos ejes temáticos: la Responsabilidad Social Empresaria como estrategia de ges-
tión y sustentabilidad y por otra parte la Innovación como productora de nuevas fuentes de trabajo. De este 
modo se har§ el lanzamiento oficial del Concurso de RSE äLanus Responsableå y el lanzamiento de la 6Ó Edi-
ci·n del Concurso Innovadores äLanus Piensaå.  
En este marco cada uno de los ejes será iniciado con una exposición oral de personas expertas en la temáti-
ca. 

 
Esperamos contar con su presencia.  
 
INFORMES: Tel: (011)4249 -7991/8765  E-mail: ana_gabriel@camilanus.com.ar   
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 Recordar algunos aspectos de la Pascua Judía puede 

esclarecer la comprensión de la Pascua Cristiana. El 

pueblo hebreo celebra las Pascuas en conmemoración 

de la víspera del éxodo de la opresión egipcia en busca 

de la Tierra Prometida por Dios a Abraham. Para los 

cristianos, la Pascua es el paso de Cristo de la muerte a 

la vida y es la más importante de las fiestas cristianas. 

El domingo anterior a la Pascua Judía, Jesús llega a Je-

rusalén para celebrar esta fiesta con sus discípulos. Al 

llegar es recibido como Mesías pero, a la semana, es 

condenado a muerte y crucificado. Se consuman así la 

redención del pecado y la victoria sobre la muerte. En la 

Semana Santa se recuerda la entrada triunfal a Jeru-

salén, la Última Cena, la Crucifixión y la Resurrección 

de Cristo. Durante el Triduo Pascual (jueves, viernes y 

sábado) se realizan las celebraciones centrales de Sema-

na Santa. 

 

Jueves Santo 

El Jueves Santo es una especie de "profecía" de 

la Pascua. En el Monte de los Olivos Jesús vive, 

concientemente y de manera anticipada, su Pa-

sión y su Muerte. Este día se bendice el Santo 

Crisma, que se utilizará hasta el siguiente Jueves 

Santo. También se realiza la Misa de la Cena del 

Señor, en la que se recuerda la Última Cena que 

Jesús tuvo con sus amigos, los apóstoles. La 

Última Cena puede interpretarse como la instau-

ración de la Misa. 

 

Viernes Santo  

Éste es un día de silencio, pues se recuerda la Cruci-

fixión de Cristo y es, por eso, el único día del año en 

que no se realiza misa. En su lugar se hace una cele-

bración en la que se recuerda la Pasión del Señor, se 

reza por la salvación de todo el mundo y se adora la 

cruz. Una de las tradiciones populares que ha tomado 

mucha fuerza en la celebración del Viernes Santo es la 

representación en vivo del Vía Crucis.  

Sábado Santo 

El sábado por la noche se celebra la Solemne 

Vigilia Pascual o la Misa de Gloria. Es el punto 

final del Triduo Pascual. Cuando llega el mo-

mento de rezar la oración de Gloria se hacen 

repicar las campanas para anunciar a todo el 

mundo que Cristo resucitó. Según una antiquísi-

ma tradición los fieles cristianos encienden velas 

simbolizando la invitación de Cristo a su mesa. 

Domingo de Pascua 

El domingo es el día más importante del año litúrgico: 

se celebra la Resurrección de Cristo. La Resurrección 

es el fundamento de la fe en Jesús, ya que en ella se 

basa la esperanza de la salvación del mundo. La igle-

sia entera festeja el triunfo de Cristo sobre el pecado y 

es por ello que todas las iglesias se embellecen de flo-

res y reúnen a toda la comunidad cristiana.  

Religión 

SEMANA SANTA 
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Cultura  

¡¡La fiesta del Carnaval volvió a las calles!! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

E l 15 de Febrero de 2009 fue un día inolvidable e histórico para el Barrio de Remedios de Escalada, 

después de 20 años de prohibición, la Murga del Barrio pudo organizar, con el permiso y apoyo de la 

Municipalidad de Lanús, un Corso en la vía pública. 

    Al mismo, asistieron aproximadamente 8000 personas, que desde las 18 hs. Vieron desfilar a las Mur-

gas invitadas… una verdadera fiesta en la Calle Beltrán, con la guerra de nieve, niños disfrazados, feria 

de comidas regionales, gente de todas las edades, los más jóvenes sorprendidos y los más ancianos con 

los ojos llorosos por vivir algo que les producía una inmensa felicidad… de a poquito la noche fue 

adueñándose de la jornada y la gente inundaba las calles…todo tipo de personas conviviendo pacíficamen-

te en las 3 cuadras repletas de festejo…y como broche de oro la Murga local Escalando sin Remedio, que 

hace ya 8 años traía alegría al barrio, esta vez pudo conquistar el asfalto nuevamente y enamorar a los ve-

cinos, familiares y amigos que se habían hecho presente. Con sus pequeños bailarines, con una banda de 

bombistas que inflaban el pecho de orgullo de ser escaladiense y con el encanto de chicas y chicos bailando 

y sonriendo sin parar…transmitiendo libremente lo que piensan, además de todo el color y la buena 

onda, característicos de esta Murga. 

    Con más de 90 murgueros en escena, con su canto, su baile, sus bombos y banderas, lograron una vez 

más contagiar a Escalada de alegría, haciendo realidad el Corso que todos soñamos. 

 

Gracias a la Murga por luchar para darle una vez más tanta Vida al Barrio. 

¿Quién dijo que en Escalada no hay nada??? . 

Lo que cuesta vale. 

P Á G I N A  1 0  
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Economía 

  

MONTOYA RETENDRÁ IMPUESTOS A OTRAS 2 MILLONES DE  

PERSONAS MÁS  

 

E l director de la Agencia de Recaudación bonaerense (ARBA), Santiago Monto-

ya, ampliará a partir del 1 de abril el sistema de retenciones bancarias, para in-

cluir un padrón de 2 millones de per-

sonas de las que sospecha que tiene 

actividad económica gravada con In-

gresos Brutos en la provincia, y que 

no la declara. 

La alícuota inicial de la retención es 

de 0,5%, pero si después de seis me-

ses y tres intimaciones a todos los 

domicilios conocidos, la persona no 

se presenta, esta alícuota sube a 3%, 

muy cercana a la general de Ingresos 

Brutos de 3,5%. 

    De esos ciudadanos ingresados me-

diante su DNI al nuevo Sistema de Mo-

nitoreo de Movimientos Bancarios, 585.824 son cuentapropistas, profesionales, pa-

trones o que alquilan inmuebles, y Montoya considera casi imposible que puedan 

demostrar que no correspondía la retención. 

    El resto, alrededor de 1,4 millones, serían trabajadores en negro. Montoya asegura 

que sólo a muy pocos podría alcanzarlos con la retención, ya que el piso mínimo de 

movimiento mensual para retener es de $ 1.000 y el salario promedio en la economía 

informal sería de $ 990. Y aunque superara en mucho esta cifra, la escasa bancariza-

ción de 17% en la Argentina protegería a estos trabajadores de la voracidad de AR-

BA. El recaudador bonaerense, de todos modos, defiende la iniciativa como posible 

palanca para lograr el blanqueo de personal por parte de las empresas. 

    La recaudación que espera este primer año por las nuevas retenciones es de $ 100 

millones mensuales, pero esto –dijo– al menos se triplica al segundo año de aplica-

ción. 

    Montoya asegura que el sistema Arbanet devolverá dentro del mes las retenciones 

que se hubieran realizado por error del fisco, del banco o por tratarse de un ingreso 

superior a $ 1.000 por una actividad no habitual, como la compraventa de autos o 

inmuebles. 

    Durante marzo, Montoya se anticipó a aplicar cerrojos a los circuitos hacia los 

que puede escapar el dinero de evasión de impuestos para no pasar por los bancos, 

como las llamadas cuevas, cooperativas que funcionan en forma irregular y 

movimientos de fondos a través de transportes de caudales. 
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Montoya retendrá 

impuestos a otras 

2 millones de 

personas más 

ARBA aplicará 

una retención de 

0,5% a personas 

no inscriptas en 

Ingresos Brutos 

con movimientos 

bancarios men-

suales superiores 

a $ 1.000. A los 6 

meses, la alícuota 

subirá a 3% 

Desde Cuentapro-

pistas y profesio-

nales hasta traba-

jadores en negro.  

Montoya sigue aplicando la creatividad para  

sostener la recaudación.  
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     El funcionario defiende su catarata de medidas para crear encerronas a los que evaden en que estu-

dios de un instituto que preside determinó que la presión fiscal de quienes trabajan con todo en blanco 

orilla el 50%, mientras que los que están por completo en la informalidad sólo soportan una presión del 

15% o 17% (por el IVA e impuestos internos). 
   Montoya aseguró, en otro orden, que la recaudación de este mes cumplirá con la meta presupuestaria 

del 27% de crecimiento, a pesar de que ésta fue estimada sobre la base de un crecimiento económico del 

4% y no tuvo en cuenta la crisis. 

   El nuevo Sistema de Monitoreo funcionó a nivel piloto en los primeros meses del año, lo que permitió 

a ARBA detectar maniobras con cuentas. 

                                                                     

Algunos casos que fueron detectados son los siguientes: 

 

-Cuentas a nombre de personas físicas con movimientos de fondos de empresas concursadas o embarga-

das. 

 

-Cuentas a nombre de socios de sociedades de hecho con movimientos pertenecientes a la empresa. 

 

-Cajas de ahorro a nombre de personas físicas no inscriptas utilizadas como cuentas recaudadoras de so-

ciedades comerciales. 

 

-Detección de cuentas con movimientos de actividades en negro o exagerados en relación a las activida-

des personales. 

 

-Uso indebido de formas societarias exentas, cooperativas, mu-

tuales, asociaciones civiles y fundaciones, para eludir el control y 

las retenciones. 

 

 

Fuente: el Cronista Comercial 

Nuevos Proyectos  
de CaMiLanús. 

 

 

- CaMiLanús Investiga. 
 

- Innovadores 2009  
 ñLANUS PIENSAò 

 

- Boletín mensual 
INFORMACIÓN EN CRIOLLO 

 

- Promoción Industrial  
CREDITOS Y SUBSIDIOS 

 

- Promoción Social  
ñSKILLS Creando Habilidadesò 

 

- Desarrollo local: 
 ñEURO LANÚSò  
(Yrigoyen-Lugones-Rosales-

Andrade). 

 

 
 

TRUSTME SRL 

Consultoría y 

Certificaciones: Lanús Oeste 
TEL: 4249-8765 

E-MAIL: monica@trustme.com.ar 

AUDITORIAS PARA MEJORAR LA COMPETITIVIDAD DE SU EMPRESA 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 
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CaMiLanús 

ñP R O M O C I O N   I N D U S T R I A Lò 

Ministro Brin 3752-Lanús Oeste. Tel: 4249-7991 

Web: www.camilanus.com.ar E-mail:nfo@camilanus.com.ar 

mailto:monica@peresuttionline.com.ar
http://www.camilanus.com.ar/
mailto:mariano@camilanus.com.ar
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 Promoci·n Social 

 

EL NOBEL MUHAMMAD YUNUS PIDE UN CAMBIO EN EL SISTEMA FINAN-

CIERO MUNDIAL FRENTE A LA CRISIS 

M uhammad Yunus, ganador del Premio Nobel de la Paz 2006 y fundador del Grame-

en Bank, ha pedido un rediseño urgente de los sistemas financieros mundiales y espe-

cialmente por un cambio radical hacia un sistema bancario más 

“inclusivo” a través del microcrédito y el “negocio social”. Hace 

algunos días, Yunus dio la conferencia inaugural de los Ashden 

Awards for Sustainable Energy ante más de 400 personas, en la 

Royal Geographical Society de Londres. 

 ñLas crisis financiera, medioambiental y alimenticia est§n relacionadas entre s², y las tres 

están regidas por el egoísmo. Debemos aprovechar la oportunidad de crear un sistema fi-

nanciero alternativo, basado en la confianza y el altruismo. Los pobres están sufriendo el 

apartheid financiero. Representan dos tercios de la población mundial, pero actualmente 

están excluidos del sistema. El problema real no es si los pobres son merecedores de un 

cr®dito, sino si los bancos son merecedores de personasò, explicó Yunus. 

    El Grameen Bank ha otorgado microfinanciamientos a más de 7 millones de personas, 

ofreciendo préstamos pequeños sin interés para transformar las vidas de las mujeres pobres 

en Bangladesh. Hasta la fecha, el banco ha prestado más de 7 mil millones de dólares y el 99 

por ciento de esos préstamos están siendo devueltos. La iniciativa se ha propagado a todo el 

mundo, incluso Nueva York, y se estará poniendo en práctica próximamente también en 

Glasgow. 

    En respuesta a la crisis financiera global, Yunus describe esta situación como una oportu-

nidad de atraer el cambio fundamental: Grameen ahora posee más de 30 emprendimientos de 

microcrédito, que incluyen energía solar, telefonía celular, agua, salud, y muchos otros, todos 

inspirados por motivos sociales. Uno de ellos es Grameen Shakti, ganador el año pasado del 

Premio al Logro Sobresaliente de Ashden (Ashden Outstanding Achievement Award), por su 

destacado trabajo en la instalación de hogares con sistemas de energía solar, plantas y hornos 

a base de biogás, en Bangladesh. ñMientras el mundo financiero colapsa a nuestro alrede-

dor, nuestros esquemas están floreciendo; vale preguntarse entonces quién es realmente me-

recedor de un cr®ditoò, resaltó Yunus. 

    La conferencia del profesor Yunus también se refirió a su acercamiento al “negocio so-

cial”, descrito en su reciente libro Creando un mundo sin pobreza: el negocio social y el futu-

ro del capitalismo, donde invita al lector a la creación de nuevos negocios que no estén basa-

dos en ganancias lucrativas sino en ayudar a otros. 

 

 

Fuente: Boletín IARSE  Nº 148 

Noticias Destacadas  
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Capacitación  

Cursos Gratuitos de                  
Capacitación  

CaMiLanús le ofrece, como beneficio exclusivo para sus         
asociados, la posibilidad de realizar de manera gratuita los     
cursos ofrecidos por CAME Educativa.   

¡Inscríbase Ahora!  
 
Oferta académica:  
 

Técnicas de ventas  
Como gestionar el Punto de Venta e Imagen  
Conducción de Equipos de Trabajo  
Calidad de Servicio y Atención al Cliente  
Introducción al Sistema de Franquicias  

 
Fechas de cursada: Febrero, Marzo y Abril  
 
Modalidad: A distancia, a través de internet  
 
Duración: 1 Mes 
 
Costo: gratuito para nuestros socios (tanto empleados como empleadores)  
 
Se entregaran certificados al finalizar la cursada.  
 
Para mayor información: educativa@came.org.ar      www.came.org.ar  

 
 
 

www.camilanus.com.ar  
Ministro Brin 3752 (1824) Lanus Oeste Bs. As. Tel: (011)4249-7991 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 
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Economía 

 

LOS ESPECIALISTAS DAN LAS DIEZ CLAVES PARA EMPRENDER  

EN PLENA TORMENTA. 

 

 

I  r más despacio, cuidar los costos y la caja son las principa-

les sugerencias de los asesores. Estar atentos a los cambios 

en las preferencias de los consumidores y responder con velo-

cidad ante esas alteraciones es otra de las oportunidades que 

los que inician un nuevo negocio tiene en un contexto de cri-

sis. Las experiencias personales o familiares son la base. 
 

 

 

Decálogo de recomendaciones para emprender en 2009 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 

ñAlguien est§ pensando en vosò 

1. Ir más despacio, pero no dejar de empren-

der. Tanto por parte del emprendedor como 

por parte del inversor, no hay que tener una 

visión cortoplacista. Se trata de inversiones a 

3, 5, 8 y 10 años. La coyuntura no es decisiva 

si el proyecto es bueno. 

 2. Evaluar el sector, hay actividades que 

serán manos afectadas por la crisis. 

3. Aprovechar los nichos que genera la retrac-

ción de las grandes empresas para desarrollar 

negocios a escala pequeña. La cantidad de 

consumidores disminuirá pero no desapare-

cerá. Ese nuevo tamaño del mercado puede no 

ser rentable para las grandes empresas, pero si 

a escalas más pequeñas. 

4. Aprovechar la tercerización de servicios 

o productos derivada del achicamiento de 

las estructuras empresariales. 

5. Aprovechar los recursos más baratos, 6. Redefinir estrategias de crecimiento en 

función de la capacidad de generar recursos 

propios, asumiendo una fuerte restricción 

de financiamiento. 

7. Cuidar la caja y los costos. 8. Reforzar el vínculo con los equipos inter-

nos. Mantener un buen clima laboral. 

9. Analizar el nicho de mercado y responder 

con rapidez a cambios en la competencia y en 

los comportamientos de los clientes. 

10. Elegir un emprendimiento asociado a la 

experiencia laboral, familiar o personal 

(hobby). Nada tiene mayores probabilida-

des de fracaso que emprender sólo porque 

“hay negocio”. 
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OTROS AUSPICIANTES 

Fabrica de pastas  

éLA TRADICIONALê 
    

4241 - 2192  

Andrade 139  

Entre Iberlucea Y Dr.Melo  

Lanús Oeste (1824)  

PUBLIQUE AQUÍ 

4249-8765 / 7991 

ANA@CAMILANUS.COM.AR 

Cortes de Vanguardia 

- Peinados novias -  

extensiones - etcétera. 

Cosmetología  

- Pedicura - Manicura - Masajes - Sol Pleno -   
Flebologia. 
SALON MASCULINO  Carlos Ansini  

Manicura - Pedicura - Cortes de estilismo  

Martes a Sábados    -    Turnos: 4225-5491                         

COMPU HARD  

Servicio técnico de  computadoras 

Reparación y venta de PC 

Actualizaciones - Redes 
Insumos y Accesorios  
Venta al gremio  
A T E N C I Ó N  A  E M P R E S A S ,  C O L E G I O S ,  C I B E R  Y  

P A R T I C U L A R E S  

P R E S U P U E S T O  S I N  C A R G O  

Pablo Coll: 4228-4934 www.hardcompu.com.ar 

Celular:      15-5494-4120 cpl_pc@yahoo.com.ar 

TRUSTME  SRL 

Consultoría y certificaciones 

 
 

òNueva §rea de investigaci·n y  
desarrollo de beneficios impositivosó 

 òConsultor²a con  subsidios PRE BIDó 
 

Lanùs Oeste 

TEL: 4249-7991 / 8765 

E-MAIL: monica@trustme.com.ar 

 
Sebastian Altamirano   

insumos periféricos de computación 
 

Teclados, Mouse, Joypad, Cámaras web, Auriculares, Ca-
bles para  
Celulares, Puertos Infrarrojos, MP3 y MP4.  
 

Estabilizadores, transformadores, UPS, Fuentes reguladas para 
Computación. 

Val-Trans: tester de red, Herramientas, Conectores, Fichas de Audio 
y Video, Cable, Culer, Parlantes, Telefonía y computación, 
Cable de red. 

 

TEL: (15)6983-1925 

 

ñESPACIOS PUBLICITARIOSò 

En este espacio publicitario que brinda el bolet²n òINFORMACION EN CRIOLLOó 
de  CaMiLanús, usted puede promocionar su empresa con diferentes anuncios 
según lo desea. 
PARA INFORMARSE O PROMOCIONAR:   

ana@camilanus.com.ar 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 
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mailto:monica@peresuttionline.com.ar
mailto:leandro@camilanus.com.ar
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Desarrollo Local 

 

SOBRE EL DESARROLLO LOCAL Y REGIONAL  
 

E l desarrollo local y regional se presenta no sólo como un compromiso ineludible 

de estos tiempos para todos los actores comprometidos con el progreso y desarro-

llo del País, sino como una estrategia que viabiliza los esfuerzos y los recursos con que 

se cuenta para mejorar las condiciones de vida de las poblaciones, en tanto acoge una 

división natural de los espacios físicos y ge-

ográficos que dan forma a un territorio más 

allá de divisiones políticas tradicionales. 

 

    El concepto de desarrollo local y regional 

connota dinámicas que superan lo estricta-

mente definido en el interior de límites polí-

tico - geográficos. El desarrollo local y re-

gional acoge espacios más abiertos o tal vez 

más reducidos en cuanto a extensión, pero 

considerablemente más homogéneos en 

cuanto a acuerdos e ideales de desarrollo.  

 

    La construcción de lo local y lo regional 

pasa sin lugar a dudas por la observación del 

futuro como lugar común, que es necesario ir allanado con tareas y acciones, que res-

ponden a acuerdos, a procesos participativos, en donde se considere la historia y los 

caminos recorridos como experiencias a seguir y mejorar, siendo necesario, en muchos 

casos, recuperar la memoria colectiva e individual asociada a logros y procesos socia-

les y productivos.  

    El desarrollo de un país está cada vez más determinado por el desarrollo autónomo 

de sus regiones, la nueva ecuación del desarrollo es: sumar desarrollos regionales y lo-

cales para obtener un desarrollo total. Premisa asociada además a todo el tema de des-

centralización que han acogido buena parte de los países Latinoamericanos. 

 

    En la lógica de un desarrollo local y regional coexisten dos fenómenos no excluyen-

tes, por el contario total y necesariamente complementarios: procesos de desarrollo 

endógeno y dinámicas de desarrollo de abajo hacia arriba.  Es decir,  primacía de lo 

propio y lo participativo. Por supuesto que estas premisas implican una re-orientación 

de las políticas, de las estrategias, pero por sobre todo de estructuras mentales, cogniti-

vas y actitudinales que faciliten la suma de esfuerzos y de recursos en función de un 

desarrollo pensado, formulado y gestionado por la misma comunidad. 

 

 

INFORMACIÓN EN CRIOLLO 
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       La tarea es, entonces, empezar por el principio: por el conocimiento de lo que se tiene. ñSI se parte 

del convencimiento de que las posibilidades del desarrollo local están radicadas en la factibilidad de 

explotación del potencial de recursos endógenos de un determinado espacio territorial, una cuestión 

clave a trabajar es: cómo detectar, utilizar y activar el mismo, por parte de un conjunto posible de 

agentes de cambio locales que se proponen alcanzar determinados objetivos de desarrollo que  - genéri-

camente expresados- se pueden resumir, entre otros, en creación de empresas y empleos, innovación 

tecnol·gica, redes de cooperaci·n, formaci·n de recursos humanos, desarrollo social.ò   

 

   Un proceso como el que plantea el autor en la cita en referencia implica asumirse como sistema, esto 

es, como parte de un sistema mayor o supra sistema y a su vez con subsistemas que determinan en buena 

parte, en la complejidad de las relaciones, las posibilidades de desarrollo de un territorio en comparación 

con otros. ñExiste una multicausalidad en los procesos de crecimiento y desarrollo, que no se limita a 

las interacciones existentes entre subsistemas funcionales (económico,  social, institucional, etc.) sino 

que incluye además a su incidencia espacial en el territorio, que se manifiesta en la formación de sub-

sistemas denominadas ñregionesò o ñlocalidadesò. 

 

ñDentro del subsistema territorial, el desarrollo de cada regi·n o localidad depende fundamentalmente 

de las tendencias de crecimiento y desarrollo, que se dan en las otras regiones o localidades, ya que 

éstas son subsistemas muy abiertos. Por lo tanto, las regiones y localidades como subsistemas abiertos, 

deben analizarse teniendo en cuenta tanto el sistema en su totalidad como a las partes que la componen 

ya que la realidad de regiones y localidades es multiescalar.ò 

 

 

Fuente: www.emprendimientolocalyregional.com 
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 CaMiLanús ð Programa de donaciones -FUNDRAISING  

 
 

Datos del Colaborador  
 
Apellido:éééééééééééé..Nombre:ééééééé...

éééééééé...... 
D.N.I:éééééééé.Domicilio particular:éééééééééééééééé. 

Tel®fono particular:éééééé..ééééComercial:
ééééééééééééé 
Celular:éééééééééééé.éE-mail:

éééééééééééééééééé. 
 

Autorizo a debitar de mi tarjeta de crédito y/o débito   

            

el importe de $10  $25       $50   $100     Otro  

$.........................................   

 

Banco Emisor:ééééééééééééééééééééé..
éééééééééé. 

Tarjeta NÜ:éééééé.ééééééé..éééééééé..
ééééééééééé. 
C·digo de Seguridad:ééééééééééééééééééééé...

éééééé.. 
Fecha de Vencimiento:éééééééééééééééééé...

éééééééé..  
O depositar en cuenta corriente Nº 9400062/59 Banco Nación Argentina 
Sucursal Remedios de Escalada.  

 
También se puede enviar este formulario por fax, imprimiéndolo o envián-
dolo a  info@camilanus.com.ar o por correo a nuestras oficinas en Minis-

tro Brin 3752, Lanús Oeste (CP 1824) Buenos Aires, Argentina. Para acer-
car una colaboración por teléfono llamar al 4249 -7991 de lunes a viernes 

de 9 a 18 hs.  
 

    

    

 
CONTADORES PUBLICOS 

4249-8765 

 

info@trustme.com.ar 

 

TRUSTME  SRL 

Consultoría y Certificaciones 

4249-7991  

monica@trustme.com.ar 



Ministro Brin 3752 Lanus Oeste 

Teléfono: 4249-7991  

Fax: 4249-8765 

Correo: info@camilanus.com.ar  

CaMiLanús  

¡Estamos en la web!  

www.camilanus.com.ar  

ñMUNDO REALò   -   REAL WORLD           

Cualquier coincidencia con la realidad es pura casualidad...  

Se bajo Lilita, 

y Pratt Gay 

dice que no 

entiende de 

Política...  

Que onda el 

ARI para las 

elecciones de 

este año? 

Ignacio 
Ernesto 

Y la gente de 

Francisco de 

Narvaez ?? 

Narvaez compro todos 

los carteles de la Vía 

Publica y se nos corto 

Araceli promocionan-

do  lencería erótica, un 

bajón!    

Pablo 

Kirchner se junto con las 

personas mas honorables 

de la política , y ahora 

están viendo como hacen 

para ganar las elecciones.. 

Moni 

Che estará 

buena Lilita? 

Mira Titi yo que 

vos me afilio a la 

UCR y encaro a 

la Stolbizer…! 

Titi 

Y el PRO ?? Menos mal que 

Macri no compite, 

porque cada vez 

que gana se tiene 

que cantar algo.  

Por lo que vemos la 

gente que desarrolla los 

programas y planes del 

Gobierno esta desocupada. 

No vimos una sola pro-

puesta de  soluciones a los 

problemas concretos 

CaMiLanús es una Asociación Civil que trabaja con el objetivo de promo-

ver el desarrollo de la comunidad empresaria Pyme, y general del partido y 

su zona de influencia, haciendo hincapié en la generación de nuevas ideas 

que generen riqueza. 

El objeto de CaMiLanús es propender al fortalecimiento de los emprende-

dores zonales a través de la capacitación, el acceso al crédito y la conforma-

ción de redes de micro, pequeños y medianos empresarios, promoviendo el 

progreso socio económico y procurando el desarrollo integral del individuo 

y su grupo familiar, desde la inclusión social y la generación de un ingreso 

digno. Generando vínculos institucionales con Organismos Públicos y Pri-

vados para fortalecer la acción de desarrollo institucional y ampliar la zona 

de acción desde la interacción e integración de recursos humanos y econó-

micos. 

Asimismo, es su interés lograr la participación del sector  PyMe en todas las 

actividades productivas que promuevan el desarrollo productivo y la conse-

cuente generación de empleo, desde el desarrollo de un ambiente de cordia-

lidad y solidaridad entre sus asociados, y propender al mejoramiento inte-

lectual y cultural de los mismos desde la capacitación y la asistencia técnica 

permanente. 

CaMiLanús atiende los siguientes tipos de demandas: 

- Vinculación con profesionales para el asesoramiento gratuito a emprende-

dores y empresarios de la zona en temas contables, impositivos, legales, 

financieros, gerenciamiento, informática, marketing, ventas, seguridad e 

higiene, etc.  

- Organización de concursos por cuenta propia y en asociación 

con otros actores locales destinados a premiar el esfuerzo y la 

creatividad de los emprendedores de Lanús 

- Organización de cursos, seminarios y exposiciones destinados 

al mejoramiento y promoción del sector. 

Cacho 

Che, enton-

ces hacer 

política, es 

como una 

especie de 

b ú s q u e d a 

laboral?? 


